Wir brauchen einen Redner,
um unsere Zuhorer zu begeistern.
Wo finden wir diese Person...?

Wo bekommen wir fiir unsere
Veranstaltung renommierte und  }
R bezahlbare Referenten her...? 4

Einfach, unkompliziert und
schnell zum Wunschredner.
Aber wie...?

Rent your Referent vermittelt lhnen markante
Personlichkeiten als Redner fiir lhre Veranstaltung.

RENT YOUR REFERENT

Experten die nicht nur reden,

sondern auch etwas zu sagen haben!
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Wer fir seine Veranstaltung
den passenden Experten sucht...

... wiinscht sich einen Sechser im Lotto und keinen Redner wie Sand am

Meer.

Rent your Referent vermittelt Ihnen markante Persénlichkeiten als Redner fir lhre Veranstaltung.

e “ e “
Rent your Referent steht fiir: Unsere Themen auf einen Blick:
v Exzellentes Preis-Leistungsverhaltnis v/ Marketing und Verkauf
v/ Verzicht auf Vermittlungsprovisionen v/ Kommunikation und Sprache
v Ein exklusives Netzwerk an v/ Marktforschung und Kunden-
hochwertigen Rednern bedirfnisse
v/ Qualitat und natdrlich v/ Mitarbeiter-Entwicklung und Training
Service, Service, Service!
\ J \ J

€ Ihres Programmes.

tenten Wissenstransfer.

Unsere Referenten blrgen fir beste Unterhaltung und kompe- ;

Ob Messe, Tagung, Kunden- oder Mitarbeiterveranstaltung,

Fach-Forum oder Podiumsdiskussion:

Wir liefern lhnen aktuelle & unterhaltsame Themen.
Kritische Themen kénnen humorvoll ribergebracht werden,
mit einer guten Mischung aus Humor und Ernsthaftigkeit.

Zu bezahlbaren Preisen unterstltzen wir Sie bei der Gestaltung

© Tosin David Services — www.tosin-@avid-services. 3
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ZUR PERSON | lhre Referenten

lhre Referentin Tosin A. David

Als Expertin fir emotionale Kundenansprache
& emotionale Werbung gilt Tosin A. David seit
mehr als 20 Jahren als Vordenkerin einer neuen
Service- und Verkaufsphilosophie. Ran an den
Kunden - Rein ins Umsatzvergnligen ist dabei
ihr Credo, das sich wie ein roter Faden durch
ihren Lebensweg zieht.

ll Alle Teilnehmer auBerten sich sehr

begeistert von lhrem kurzweiligen,

spannenden und inhaltsreichen
Vortrag ...

Von Steh bis Gourmet hat sie in ausfliihrender
und leitender Funktion die unterschiedlichsten
Service- und Verkaufs- Konzepte national und
international erlebt und gelebt. Ihr Wissen biin-
delt sie heute als Beraterin, Trainerin und Coach
bei Tosin David Services. Dabei sind die neu-
esten Erkenntnisse der Gehirnforschung, was,
wann und warum der Kunde kauft, gepaart mit
tber 20 Jahren Kundenbefragung die Grundla-
ge ihrer Arbeit.

“ lhr Vortrag ist von den Teilnehmern

des Profi-Spargeltages mit , sehr gut”
bewertet worden ... ”

Tosin A. David ist Autorin der Verkaufsfor-

mel ,Service als Umsatzturbo”, Co-Autorin
des Marketing- Coaching-Programm und des
Marketing- Strategieplaners: , Marketing-Erfolg
trotz kleinem Budget? So funktioniert's!” sowie
zahlreicher Publikationen aus den Bereichen
emotionale Werbung und emotionale Kunden-
ansprache. Mit ihren praxisnahen Vortragen
begeistert und inspiriert sie die Zuhdrer und
gibt anhand zahlreicher Best Practice Beispiele
nachhaltige Umsetzungsimpulse, den Erfolg im
eigenen Unternehmen zu steigern.

ll lhr Vortrag Emotionales Verkaufen —

in 30 Sekunden TOP oder FLOP kam sehr

gut bei den Zuhoérern des Beet-
und Balkonpflanzentag an ...

lhre Referentin Tosin A. David - LIVE

ll Vielen, lieben Dank nochmals fiir |hren

mitreiBenden, inhaltlich fundierten
und fachkompetenten Vortrag ... ”

-~
)

\

w
]

lhr Vortrag war fiir mich ganz
auBergewdhnlich, und ich bin
+_immer noch begeistert ...

-

e

’

L i
T
ll An dem Gelingen dieses Direer

marktertages hatten Sie einen
erheblichen Anteil...

TP
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ZUR PERSON | Ihre Referenten

lhre Referentin Heide Schllter

Heide Schliter ist seit 20 Jahren eine gefragte
Stressmanagement-, Kommunikation- und Ge-
sundheitsexpertin.

.Sie lebt, worliber sie spricht” und besitzt die
besondere Fahigkeit Menschen wirklich wahrzu-
nehmen, zu begeistern und mitzureil3en.

Als erfahrene ,Perspektivenwechslerin” erreicht
sie immer Herz und Verstand ihrer Zuhérer und
nimmt diese mit auf eine Entdeckungs- und
Motivationsreise.

In ihren ebenso kurzweiligen wie praxisnahen
Vortrégen, in Trainings und Coachings fihrt sie
ihre Zuhorer in ein breites Spektrum individueller,
personlicher und unternehmerischer Tatkraft —
ganz nach dem Motto:

lhr Referent Hinrich Niemann

Hinrich Niemann bewirtschaftet seit 25 Jahren
den Spargelhof Niemann in der Liineburger
Heide. Nebenberuflich studierte er erfolgreich
Wirtschaftspsychologie an der Universitat
Lineburg. Wie man die Erkenntnisse und Erfah-
rungen aus den Bereichen Betriebsfihrung und
Wirtschaftspsychologie sinnvoll zusammenfiihrt
ist roter Faden seiner Referententatigkeit.

+Aus der Praxis fiir die Praxis”- so die Uberzeu-
gung des erfolgreichen Unternehmers.

© Tosin David Services — www.tosin-david-services.de

.Es braucht klare

Ziele und eine grofe

Portion Humor und

Gelassenheit und die

Entscheidung den ersten Schritt zu tun!”

Heide Schliter leitet ihr eigenes Unternehmen
(www.heideschlueter.de), ist zudem Bankkauf-
frau, ausgebildete Psychodramatikerin, war
mehrere Jahre in der Leitung einer Marketin-
gagentur und ist Heilpraktikerin fir Psycho-
therapie. Heute gibt sie in unterschiedlichen
Formaten ihre vielschichtigen Erfahrungen an
Flhrungskréfte und Mitarbeiter weiter.

Hinrich Niemann
war zeitweise fir
die Firma tangensQ
(Organisationsentwicklung)
tatig. Aktuell fungiert er - neben seinem Betrieb -
als Ansprechpartner fiir eine Personalvermittlungs-
firma im deutschsprachigen Raum.

AuBerdem ist er Vorstandsmitglied der Ver-
einigung der Spargelanbauer in Niedersachsen.

Unsere Preise und Services

Zu bezahlbaren Preisen ...

... unterstltzen wir Sie bei der Gestaltung lhres Programms. Ob Messe, Tagung,
Kunden- oder Mitarbeiterveranstaltung, Fach-Forum oder Podiumsdiskussion:

Wir liefern Ihnen aktuelle & unterhaltsame Themen. Kritische Themen werden
humorvoll ribergebracht- mit einer guten Mischung aus Humor und Ernsthaftigkeit.

fACH-VORTRAGE

1 Thema prasentiert
von 1 Referenten

60 bis 90 Minuten

895€ - 1.200 €*

\.

J

\.

DIALOG-VORTRAGE

1 Thema prasentiert

von 2 Referenten

60 bis 90 Minuten

1.390€ - 1.885€*

J

MODERATOR

lhr
Kommunikations-Experte
fur Ihre Veranstaltung

Tagessatz

Ab 1.200€*

. J

*Alle Preise verstehen sich zzgl. MwSt., Fahrtauslage 0,35 € je Kilometer, ggfls. Ubernachtung.

Unsere Preise verstehen sich inklusive folgender Services.

s Sie erhalten:

v Die Gestaltung lhres Themas, abgestimmt auf die Zuhoérer

v Erstellung einer interaktiven PPT Prasentation

v Bereitstellung der Prasentations-Charts fiir die Zuhorer GRATIS

v/ GRATIS Audioversion oder GRATIS Broschiire zur Nachbereitung und
Auffrischung fur die Zuhérer

7

\.

Anfragen unter:
0511 92 40 01 30 oder david@tosin-david-services.de

lhre Ansprechpartnerin:
Tosin A. David

J

© Tosin David Services — www.tosin-david-services.de



VORTRAGE | Themen und Inhalte

Ins Gehirn geschaut —
WARUM kauft der Kunde...?

@ Worum geht es bei diesem Vortrag?

Jeder der Umsatz erzielen méchte, steht vor derselben Frage:
Wie prasentiere ich meine Produkte, mein Angebot, meine Dienst-
leistung so, dass der Kunde haufig kauft und gerne wiederkommt...?

Der Umsatz wird Uber den Kunden erzielt, er kauft die Produkte und
entscheidet Uber TOP oder FLOP. Aber gehen wir einen Schritt wei-
ter: Als Unternehmer méchten wir nicht nur wissen, wann der Kunde
kauft, sondern auch WARUM er kauft! Denn wenn wir wissen, warum
der Kunde kauft, kdnnen wir unser Angebot ganz gezielt auf dieses
WARUM ausrichten.

Das Ergebnis: Mehr Umsatz & mehr Kundenbindung. Antworten auf

dieses WARUM liefert uns das Neuromarketing. Kommunikations-
forscher haben dem Kunde Kénig ins Gehirn geschaut und liefern
einige hilfreiche Erklarungen: Wann, Was und vor allem WARUM der
Kunde kauft. Erfahren Sie in diesem Vortrag, wie Sie diese Erkennt-
nisse flr sich und lhren Umsatz gewinnbringend nutzen kénnen.

lhre Ansprechpartnerin:
Tosin A. David

Anfragen unter:

0511 924001 30
david@tosin-david-services.de

@ Worum geht es bei diesem Vortrag?

J

' b A
Rainer, Friemel, QWWL Landwirtschafts-Verband, e V. )

‘ ‘ .Ich denke, an dem Gelingen dieses Direktvermarktertages hatten Sie einen erheblichen
Anteil. Gerne komme ich in der Zukunft auf Sie zuriick, da Marketing und Verkaufsthe-
men immer bei uns gefragt sind. Ich habe Sie tibrigens schon an meinen Kollegen weiteremp-
fohlen, der Veranstaltungen im Bereich GemUiseanbau organisiert. AbschlieBend erhalten Sie
- noch die Auswertung unserer Bewertungsbégen der Veranstaltung. Hier ist mehrfach erwédhnt

worden, dass Ihr Vortrag den Teilnehmern besonders gut gefallen hat. Auch ich fand

den Vortrag klasse und werde Sie kiinftig weiterempfehlen. Nochmals vielen Dank fiir ’ ’

Ihren tollen Vortrag und beste GrtiBe von Bonn nach Hannover!

1 b

Sprache die verkauft!

Begeisterte Kunden durch emotionale Kommunikation

Zigtausende Werbebotschaften, Sonderangebote und Schnappchen
prasseln tagtaglich auf unsere Kunden ein. In Zeiten gesattigter
Markte und sich stetig gleichender Angebote wird es immer schwieri-
ger den Kunden zu erreichen. Dabei ist die Kommunikation mit dem
Kunden das A und O.

Wir denken oft daran, dass Kommunikation gleich Sprache ist. Doch
ist die Kommunikation weit mehr als nur das gesprochene Wort,
denn erst die Botschaft dahinter gibt dem Ganzen eine Bedeutung.
Kunden kaufen keine Hard-Facts, sondern die Erfillung ihrer Sehn-
stichte, Wiinsche, Hoffnungen und Traume. Ihr Angebot muss genau @

diese Aspekte befriedigen.

lhre Ansprechpartnerin:
Tosin A. David

Erfahren Sie in diesem Vortrag, wie Sie lhre Produkte sprachlich
aufwerten und die Kaufentscheidung Ihrer Kunden beglnstigen.
Denn eins ist sicher: Nicht wer die billigsten Preise hat, sondern wer
Sprache nutzt, die verkauft macht das Rennen. Und das sollten ja

wohl Sie sein, oder...?
Marion Mayp-Tschofeniq, MM Consudf: : -.I!

‘ ‘ Ich fand den Abend und Ihren Vortrag sehr gelungen. Das Feedback der Teilnehmern
war durchweg positiv. Jeder konnte fiir sich wichtige Informationen und Anregungen
mitnehmen. Auch fiir mich war der Vortrag, obwohl ich mich mit den Themen gut auskenne,
sehr interessant und informativ. Ihre vorgestellten Methoden und , Wortkreationen” haben mir
sehr gut gefallen. Auch der Hinweis, dass man dafiir nicht viel Geld in die Hand nehmen muss,
sondern sich einfach mal mit seinen Kunden und seinem Produkt oder Dienstleistung intensiv
auseinander setzen muss, hat mir gefallen. lhr absolutes Plus ist, Ihre Art und Weise die Dinge
kompetent und emotional vorzutragen. Jeder hért intensiv zu ohne sich auch nur eine Sekunde
zu langweilen. Wie gesagt, fir mich sind die Themen nicht neu- aber ich habe ge- ”

Anfragen unter:

0511 924001 30
david@tosin-david-services.de

spannt und intensiv zugehért bis zum Schluss. Ich wiirde sehr gerne noch einmal mit
lhnen zusammen arbeiten...

P iy




VORTRAGE | Themen und Inhalte VORTRAGE | Themen und Inhalte

Saisonarbeitskrafte erfolgreich Kunde 3.0 — Verkaufen geht heute anders!
fihren und im Betrieb halten »Kundenbrille” aufgesetzt!

@ Worum geht es bei diesem Vortrag?

Im Verkauf gibt es keinen zweiten Sieger. Wer nicht bei lhnen kauft,
kauft bei Ihren Mitbewerbern. Die Zeiten dndern sich — und da-

mit verbunden auch das Konsumverhalten und die Ansprtliche der
Kunden. Abseits jeder klassischen Zielgruppendefinition, hat sich
ein neuer Kundentyp entwickelt. Selbstbewusst und prasent:

Der Kunde 3.0.

@ Worum geht es bei diesem Vortrag?

Dem spezialisierten Spargel/Erdbeerbetrieb stellt sich die Aufgabe
jahrlich neu: Die - meist osteuropaischen - Saisonarbeitskrafte mus-
sen gefiihrt, motiviert und organisiert werden.

Bei diesen Herausforderungen ist die Betriebsleitung besonders ge-
fordert, um eine erfolgreiche Saison mit einem motivierten Team von
Arbeitskraften bis zum Saisonende zu meistern:

Er geduldet sich nicht. Er reagiert nicht. Er will keine Werbebot-
schaften. Der Kunde 3.0 fordert. Er agiert. Er will mit allen Sinnen
~multisensorisch”, angesprochen werden. Das ist der Kunde, der sich
informiert, der Kunde, der weif3, was er will. Einfach der Kunden von @

¢ Welche Entlohnungsmodelle sind sinnvoll?

* Wie koénnen Sprachbarrieren abgebaut werden?

* Wie kann ich die Personen gut in ihre zukinftige

Tatigkeit einarbeiten? HEUTE! Und genau an diesem Kunden sollte sich jeder im moder-

_ ) o o ) nen Verkauf orientieren, denn der Kunde hat das Geld und wir ein ) h
* Wie geht man mit schwierigen Situationen lhre Ansprechpartnerin: Angebot, mit dem wir dem Kunden dieses Geld entlocken méchten lhre Ansprechpartnerin:
. 5 , )
(Alkohol, Diebstahl,....) um? Tosin A. David Kunden handeln heute anders und deswegen geht Verkauf heute Tosin A. David
* Was kann getan werden, damit verantwortungsbewusst auch anders. Die Erfolgsfaktoren liegen dabei in der Kunst des emo-
gearbeitet wird? Anfragen unter: tionalen Verkaufens. Es geht darum, auf das Gehirn unserer Kunden Anfragen unter:
e Wie stelle ich Regeln auf, und wie setze ich Grenzen? 0511 924001 38 i 11 8adeniGeldbiiglizu treffen. 0511 924001 30
) 9 ) ! ) david@tosin-david-services.de david@tosin-david-services.de
Welche Sanktionen sind angemessen? \_ J \ y

In diesem Vortrag erfahren Sie, wie Sie dies tun kdnnen und auch
warum es so wichtig ist, Kunden auf der ,,emotionalen” Ebene anzu-
sprechen.

Chancen erkennen — Starken nutzen! In diesem Dialogvortr
|deenborse werd e'hlechnste Lésungswege aufgezej

'

und Wi

" Bltina Dohnert Markeling & Vi,
Agrarmarkt Informations-Gesellschakt mbt:

‘ ‘ .Ihr Vortrag war fir mich ganz auBergewéhnlich, und ich bin immer noch begeistert,
wie lebendig und anschaulich Sie das Thema ,verkaufen” den Herren riiber gebracht

haben. Hut ab, eine Stunde reden ohne Manuskript, da muss Frau schon fit sein. Das war sicher

nicht die letzte gemeinsame Veranstaltung. Spéatestens im nachsten Jahr miissen ja die ’

" Heike Donens, Grafschabter TechnologieZentrum Gmbdt:

,Vielen lieben Dank nochmals fiir lhren mitreiBenden, inhaltlich fundierten und
fachkompetenten Vortrag, den Sie uns mit lhrem unglaublichen Schwung und lhrer
lebhaften Vortragsprésenz so nahe bringen konnten. Es war eine sehr gelungene und erfolg-
reiche Vortragsveranstaltung, die wir mit lhnen den begeisterten Teilnehmerinnen anbieten
durften. Wir bleiben auf jeden Fall in Kontakt! Ich freue mich jetzt schon auf ein ”

Wiedersehen mit lhnen und schicke viele herzliche GriiBe nach Hannover!” Erdbeeranbauern auch motiviert werden. Beste GriiBe nach Hannover...”

I T




ANFRAGEN o

Zu wenig Zeit fur mehr Geschaft...? Was unsere Kunden Uber uns sagen ...
So holen Sie sich lhre Zeit zurick!

CﬂMﬁdeOOk, LK S’cﬂtfuw@ %o&fla//b:

“ . Tosin A. David konnte den Gértnern und Blumengeschéftsinhabern des Gartenbau-
Beratungsringes Schleswig-Holstein mit ihnrem Vortrag ,, Emotionales Verkaufen” viel-
féltige Service-Impulse gegeben. Insbesondere stark fanden wir Frau David, wenn sie aus

ihrem Gastronomie-Erfahrungsschatz berichtete. Auch fiir uns Gértner waren ihre fundierten
Erfahrungen aus der Gastronomie gut nachzuvollziehen und in unsere Geschéftsbereiche

Ubertragbar. Engagierter Service und Verkaufen mit Emotionen macht nicht nur Kunden den
Blumeneinkauf und den Restaurantbesuch zum Erlebnis, sondern trégt maBgeblich zum Erfolg
eines Unternehmens bei. Die , leuchtenden Augen” von Tosin A. David beim Thema ”

@ Worum geht es bei diesem Vortrag?

Arbeitsfiille, Beschleunigung, Stress und Druck pragen den beruf-
lichen Alltag! Als Unternehmer missen wir uns standig neu ausrich-
ten, neu organisieren, komplexer denken und flexibler agieren. Viele
Betriebe wachsen immer schneller immer weiter. Wer allen Anfor-
derungen seines Unternehmens und des Marktes gerecht werden
will, kann die Vielzahl an Aufgaben mit 3 Leuten h&ufig nicht mehr

bewerkstelligen. Service liberzeugten auch uns. Mit ihrem authentischen Vortrag hat Frau David eine

wirklich liberzeugende Visitenkarte hinterlassen!” Das ist Service-Leidenschaft pur!

Gute Mitarbeiter einzusetzen ist das Fundament fur Leistungsféhig-
keit und ein gesundes Betriebswachstum. Leistungsstarke und zu-
friedene Mitarbeiter sind somit das Kapital im Betrieb. Unmotivierte @

Mitarbeiter hingegen binden Kraft, Zeit und Energie. Damit es nicht

zu Engpassen kommt, ist es fiir Unternehmen wichtig, gute Mitarbei- ) h MMGMMWLW» MMMWWI(W,
ter ,,am Start zu haben”, denn keiner kommt dem Kunden naher, als lhre Ansprechpartnerin: W / ) Uer Dorfrund, I’VL(f%
die Mitarbeiter. Hier wird das Geld verdient! Tosin A. David Mé 0 q

. “ .Im Namen des gesamten Teams méchten wir uns ganz herzlich fir
Nutzen Sie wirkungsvolle Trainings-Techniken fir die gezielte Ent- Anfragen unter: Ihre Beteiligung und Ihr groBartiges Engagement in Dortmund an der
wicklung und Verbesserung der Mitarbeiterleistungen. Schulen Sie 0511 924001 30 Griindermesse DIE INITIALE bedanken. Das Forenprogramm ist das Herzstlick
lhre Mitarbeiter einfach, unkompliziert und schnell. Sichern Sie sich kdavid@tosin—david-services.deJ

der Messe gewesen, und Sie haben mit lhren interessanten, fundierten
und &uBerst unterhaltsamen Vortrdgen entscheidend dazu beigetragen.
Beste GrufBe...”

.

' Kenstin Manke, Project Director, JAN - Messe,
Nordwestdeutsche M%Mgmwcﬂméﬁ Bremen
Hannover, mbdt, Oldenburg:

l‘ .Uns geht es bei Philosophie der Internationalen Aktionswaren- und
Importmesse (IAW) in KéIn speziell darum, die Besucher bei der span-
nenden Frage ,Wie kann der Handel heute noch neue Umsétze generieren?”
zu einem Blick lber den , Tellerrand” zu inspirieren. Das kénnen wir mit Frau
=9 Tosin David besonders effektiv umsetzen. Wir schatzen die Zusammenarbeit mit
Frau David beim Rahmenprogramm daher bereits seit mehreren Jahren. Die
fachlichen &uBerst kompetenten Beitrédge und das gute Netzwerk, das Frau Da-
vid bei der Auswahl von geeigneten Themen und Referenten einbringt, hat die
Qualitit des Programmes fiir unser Trendforum stetig wachsen lassen. Wir fihlen

_uns sehr gut aufgehoben und greifen daher zweimal im Jahr gern auf ”
-~ ]

die TOP 10 an schnell umsetzbaren Trainings-Techniken von K wie
Kommunikation bis Z wie Zusatzverkaufe. Setzen Sie diese wirkungs-

w & -
Beafe Ten Hell, WK Niedersachsen:
Der Vortrag kam sehr gut bei den Zuhérern des Beet- und Balkonpflanzentag an. Die

’ l‘ Aussage vieler Betriebe: , Eigentlich wissen wir vieles von dem, was Frau David uns gesagt

’ hat, aber man verdréangt die meisten Sachen immer wieder. Wie beim Beispiel von Frau David, das
. selbstverstandliche Reden mit dem Kunden im Fachjargon méglichst zu unterlassen, da dies den
Kunden tberfordert. Es ist gut, wenn jemand mal den Finger in die Wunde legt...” Sehr positiv kam
in jedem Fall auch an, dass Frau David versucht hat sich auf das gértnerische Klientel einzustellen,
also auch Transfer-Beispiele zu nennen, obwohl Frau David nicht in dieser Branche zu Hause ist.
UND: Die Betriebsinhaber méchten in jedem Fall gerne héren, wie l&uft das in der Gastronomie
und was davon kann ich parallel auf den gértnerischen Betrieb lbertragen.

Jie Unterstltzung von Frau David und ihrem Netzwerk zurtick.”

oo i i 1 1 1
Lo b :I-I|I I!::|||.-J |:| L ..I it




Rent Your Referent steht fur ...

4 N\

v Vortrage, die dem Publikum in Erinnerung bleiben

v/ Praxisnahe Impulsvortrage mit viel Moglichkeiten
zur eigenen Umsetzung

v Locker, amisante Vortrage, die publikumswirksam
umgesetzt werden

v Vortrage, die individuell auf die Branche und
Zuhorer abgestimmt werden

Wer uns bucht, weif3 sofort was er bekommt!
:@' Behalten Sie den Uberblick im ,Referenten-Dschungel”.

)

Ersparen Sie sich zeitaufwandige Recherchen. Sichern
Sie sich lhren Wunschreferenten ohne Agenturpreise oder
Vermittlungsprovisionen.

Einfach und schnell zum Wunschredner fiir ihre Veranstaltung...?
Weitere Themen und Referenten auf Anfrage. Anruf geniigt!

a 3
lhre Ansprechpartnerin:
Tosin A. David

Anfragen unter:

0511 92 40 01 30 oder david@tosin-david-services.de
\_ )

Weitere Referenzen und Kundenstimmen finden Sie unter
www.tosin-david-services.de/Kundenstimmen

14 © Tosin David Services — www.tosin-david-services.de
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AUSZUG UNSERER REFERENZEN

FUr wen wir arbeiten -
Demnachst auch fur Sie?
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